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Was wichtig ist

Warum ,,Fair* flr uns von Warum niemals neutral?

Bedeut ist? A i g
SRERna Als echter Versicherungsmakler vertreten wir die

Ganz einfach: Wir haben in =
: Interessen unserer Mandanten gegentber den
unserer jahrzehntelangen

Geschiftstatigkeit immer die Versicherungen, Banken und Anlagehausern. Dies
Erfahrung gemacht, dass die unterstreicht auch ein Grundsatzurteil des BGH. Wir
bestandigsten arbeiten so, wie Sie es auch von |hrem Steuerberater oder

Kundenbeziehungen die sind, in . . .
; Rechtsanwalt in deren Fachgebiet erwarten. Wir sind Ihr
denen faires und offenes

Verhalten zwischen allen objektiver Ratgeber.
Partnern von hoher Bedeutung
sind. Langfristige « Unabhangige Beratung
Zusammenarbeit ist ein . .
- . « Keine Mehrkosten Versicherungs-
wirklicher Gewinn. makier
» Von Mensch zu Mensch —
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« digitale Services

Versicherung D

» Personlich auf Augenhdhe

Versicherung E

Unser Fokus liegt auf einer ganzheitlichen Beratung und

» An lhrer Seite
Fokus

Betreuung flr unsere bestehenden Mandanten und
kunftige Vollmandate. Eine kleine Ausnahme bilden die
Bereiche BU und PKV.

Unsere Kunden sind uns wichtig!

" ProvenExpert Kundenbewertungen
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Empfehiung! Sehr kompetentes
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Was wir tun

Unser Leitbild als Der Fairsicherungsladen GmbH
ist, dass wir als Team von Spezialisten fur die
unterschiedlichen Bereiche unseren
Kunden/Mandanten bestmaoglich zu
Versicherungen und Finanzen helfen kénnen. Erst
recht, weil es nicht Ihr Hauptberuf ist, sich darum
zu kimmern und alle Facetten zu kennen. Das ist
unsere Aufgabe. Wer Versicherungen und
Finanzen in professionelle Hande abgeben und

sich viel Zeit sparen mochte, ist bei uns richtig.

[[=>

Berufsunfihigkeitsversicherung

Fur die eigene Arbeitskraft sollte man Sicherheit
schaffen. Wir bieten Beratung rund um
Berufsunfahigkeitsversicherung oder
Dienstunfahigkeitsversicherung.

[ =>

Versicherungscheck & Honorar

Schon Versicherungen vorhanden und einfach
mal unabhangig prufen lassen? Unsicher, ob
noch alles richtig ist? Dann gerne hier!

Private Krankenversicherung

Beratung rund um die private
Krankenversicherung fur Angestellte
Jahreseinkommen > 75k und Beamte, Anwarter
und Referendare.

[[=>

Akademiker & Familien

Wir beraten Berufseinsteiger, angestellte
Akademiker sowie Beamte und deren Familien

in allen Belangen. Im Mittelstand kennen wir

uns aus und identifizieren uns auch selbst
damit.




Wir arbeiten
nicht fur eine
Bank oder

Versicherung.

Sondern fur
Sie!

[[=>

Immobilienfinanzierung

Auch im Bereich der Immobilienfinanzierung
kénnen wir helfen. Als unabhangige Makler
haben wir Zugriff auf Interbankenplattformen
und Tagesaktuelle Konditionen von allen
Regional- und Direktbanken.

Im Portfolio haben wir ca. 300
Banken und 149 Versicherer.

So kénnen wir sicherstellen, dass
wir fur Sie die beste Lésung
umsetzen kénnen.

Unsere Technik mit digitalem
Kundenordner und
Datenschutzkonformen
Dokumentenaustausch machen
die Beratung zusétzlich zu einem
Erlebnis.

Versprochen!

[[=>

Vermogensaufbau

Ob Immobilienstrategie, Altersvorsorge, Renten
oder Fonds und ETF. Die richtige Mischung fur
Sie zu finden helfen wir gerne.

Auch mit nachhaltigen Produkten.
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Die Vision von uns und unserem Team

Es wird reflexartig unterstellt, dass der
Nutzen fur Berater und Kunden sich
entgegengesetzt bewegen.

Der Zielkonflikt Kunde vs. Berater. Der
Berater als Feind und nicht Verbundeter,
medial stets befeuert als Klischee.

Es mag sein, dass manche Vertriebe
entsprechend auf Verkauf getrimmt sind.
Das ist kurzfristiges Denken.

Wir selbst sind Makler und Berater
geworden, statt bei Banken und
Versicherungen zu bleiben, um uns vom
sinnfreien Verkauf zu l6sen. Wenn jemand
bei uns etwas abschliel3t (und naturlich
méchten wir, dass er/sie bei uns etwas
abschlieft), geht es um

Richtig ist die Unterscheidung zwischen
kurzfristiger und langfristiger
Orientierung.

Kurzfristig ware ein schneller Abschluss
bei dem wir verdienen und den Kunden
nie wieder sehen. Wir wollen ja aber
unseren Kunden wieder sehen. Und zwar
zufrieden, der gllcklich ist und uns gerne
weiterempfiehlt. Und auch ein Kunde, der
einen Berater nicht wieder sehen,
sondern ,nur was abschlieBen will*, ware
bei uns falsch.

Wer zufrieden ist, kommt wieder mit
anderen Themen. Dann beraten wir
erneut.

Das ist langfristig deutlich viel mehr wert.
Der Erfolg gibt uns Recht: Wir werden
regelmafig empfohlen und haben
Kunden, die seit Grindung 1983 bei uns
sind.

Wir mochten mit unserem Wissen zu
Finanzen Gutes tun. Fur Beratung
begeistern. Wir stehen jeden Morgen auf,
jeder im Team, weil wir den Beruf der
Finanzberatung lieben und auch unsere
Kunden. Wir wollen unser Wissen zum
beiderseitigen Vorteil nutzen. Nachhaltig
und bestandig.

Erstmal ist es sicherlich
paradox, denn so kennt man
Finanzberater normalerweise
nicht:

Wir nehmen nicht jedes
Mandat oder jeden Auftrag an.
Bestandskunden sind uns im
ersten Schritt wichtiger als
Neukunden. Das hat auch ganz
einfache Grunde; wir wissen,
was wir wirklich gut kénnen
und mit wem wir auf einer
Wellenlange sind. Um diese
Menschen mochten wir uns

intensiv kummern kdnnen.

Deswegen haben wir zum
Beispiel immer Kalenderzeiten
geblockt, falls ein
Bestandskunde kurzfristig
Beratung bendtigt. Vertrauen,
gerade im Bereich Finanzen
und Versicherungen, bei denen
es um Sicherheit und
Gesundheit geht, basieren auf
Gegenseitigkeit. Deswegen
freuen wir uns auch Gber
empfohlene Kunden.

Menschen wie wir kennen
Menschen wie wir. Fur
Neukunden gilt einfach,
gegenseitige Offenheit ist das A
und O in allen Gesprachen.
Oftmals wird auch unterschatzt,
wie eng verzahnt
Versicherungen und Finanzen
funktionieren. Wenn man sich
da als Berater keinen Uberblick
verschaffen kann oder
Informationen fehlen, ist eine
richtige Beratung nicht
maoglich.



Jetzt Fancommunity beitreten!

Naturlich sind wir
online und bieten
viele nutzliche
Informationen.

Folgen Sie uns jetzt

auf dem Kanal lhrer
Wahl!
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YouTube

Wissenswertes

>100 Videos

Informativ und auf den Punkt
https://www.youtube.com/c/DerFair
sicherungsladenGmbHKarlsruhe/pl
aylists

Facebook

News & Wissenswertes

https://www .facebook.com/fairsiche
rungsladenkarlsruhe.versicherungs
makler

Instagram

News & Wissenswertes

https://www.instagram.com/fairsich
erungsladen/

Blog

News & Wissenswertes

https://derfairsicherungsladen.de/bl
og




