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DAS SOLLTEN SIE WISSEN

GUTE PLANUNG SCHUTZT VOR UBERRASCHUNGEN

Als Eigenheimbesitzer miissen Sie sich mit vielen Problemen aus-
einandersetzen. Nur durch zweckméBige Vorsorge lassen sich bose
Uberraschungen vermeiden. Wir méchten Ihre Risiken durchleuchten
und Losungsmaglichkeiten vorstellen. Nehmen Sie sich etwas Zeit
und tiberdenken Sie Ihre Risikosituation.

DER IRRGLAUBE VON DER ALTERSVORSORGE

Die landlaufige, scherzhafte Bezeichnung des Eigenheims als groBe
Sparblichse, ist nicht so ganz aus der Luft gegriffen. Immobilienei-
gentum bietet Sicherheit — als Altersvorsorge im klassischen Sinne
kann man es aber nicht bezeichnen. Durch den Bezug der eigenen
Immobilie spart man natrlich zundchst einmal Miete. Man darf
hierbei allerdings nicht vergessen, dass ein Eigenheim auch instand
gehalten werden muss. Speziell dann, wenn es schon einige Jahre
steht und Sie womdglich bereits im Rentenalter sind. Ein neues Dach,
verbesserte Warmeddmmung oder neue Rohrleitungen wachsen sich
schnell zu groBeren Investitionen aus. Wohl dem, der daf(r friihzeitig
Vorsorge getroffen hat.

Daher ist auch tunlichst davon abzuraten, bestehende Altersvorvor-
sorgevertrdge aufzukiindigen, um deren Guthaben in die Finanzierung
mit einflieBen zu lassen. Alles erfilllt seinen bestimmten Zweck: Das
Eigenheim bietet Innen Wohnraum, ein Altersvorsorgevertrag fillt Ihre
Rentenliicke im Alter auf. Das sind grundverschiedene Dinge, die man
keinesfalls vermischen sollte.
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WER SOLL DAS BEZAHLEN?

Ein Wohneigentumserwerb ist nur in seltenen Ausnahmefallen allein
mit Erspartem zu bezahlen. Im Regelfall nehmen Kéufer zur Verwirkli-
chung ihres Traums eine nicht unerhebliche Summe als Darlehen auf.
Zumeist konsultieren sie hierzu die eigene Hausbank. Andere Mog-
lichkeiten der Finanzierung werden oft auBer Acht gelassen.

Kaum eine Zinsfestschreibung lauft ohne Restschuld aus. Eine Fi-
nanzierung besteht zumeist aus zwei Tranchen. Zur Sicherung des
Zinssatzes flr die zweite Finanzierungsphase besparen viele parallel
zur Tilgung des Darlehens einen Bausparvertrag. Hierbei sollte die
Darlehenssumme ausreichend hoch angesetzt werden, um eine ech-
te Anschlussfinanzierung zu sichern. Vermogenswirksame Leistungen
und Wohnungshauprdmie kénnen mit in den Bausparvertrag flieBen —
indirekt beteiligen sich Arbeitgeber und Staat dann an Ihrer Finanzie-
rung. Natirlich gibt es da aber auch Schattenseiten. So muss die mo-
natliche Sparrate zusétzlich zur Finanzierung erst einmal aufgebracht
werden kénnen, damit der Vertrag auch punktlich zuteilungsreif wird.
Die Guthabenverzinsung fallt so niedrig aus, dass sie finanziell kaum
ins Gewicht fallt. Auch der aktuell sicherbare Darlehenszins fiir die An-
schlussfinanzierung bewegt sich — im Vergleich zur Niedrigzinsphase
der letzten Jahre — auf einem deutlich hoheren Niveau.

Alternativ bieten einige Versicherungsgesellschaften Baufinanzierun-
gen mit besonders langfristiger Zinsbindung — tiber 20, 30 oder sogar
40 Jahre — an. Dadurch lassen sich auch sogenannte Volltilgerdarle-
hen realisieren, bei denen der Kredit (iber die gesamte Laufzeit voll-
standig zuriickgezahlt wird. Da der Versicherer sich tber einen solch
langen Zeitraum gegen mdgliche Zinssteigerungen absichern muss,
kalkuliert er in der Regel mit einem etwas héheren Zinssatz als etwa
eine Bank, die nur eine Zinshindung iber beispielsweise 10 Jahre
anbietet. Der groBe Vorteil: Der Zinssatz und die monatlichen Raten
bleiben (iber die gesamte Laufzeit konstant — das sorgt fiir maximale
Planungssicherheit und schiitzt vor unvorhersehbaren Entwicklungen
am Kapitalmarkt. Wer weil3 heute schon, wie sich die Zinsen in zehn
oder zwanzig Jahren entwickeln werden? Auch die Einbindung gtins-
tiger KfW-Darlehen ist mdglich.

Zudem kann die staatlich geforderte Riester-Variante ,Wohnriester”
eine Option sein. Dabei lassen sich sowohl eigene Einzahlungen als
auch staatliche Zulagen in die Finanzierung einbringen. Allerdings
unterliegen die entnommenen Betrdge nach Rentenbeginn der nach-
gelagerten Besteuerung. Ob Wohnriester zur individuellen Finanzpla-
nung passt, sollte daher im Einzelfall genau gepruft werden.
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UND WENN ETWAS PASSIERT?

Die meisten Immobilieneigentiimer befinden sich in familidr gefestig-
ten Verhdltnissen mit Partner und oft auch mit Kindern. Daher stellt
die Schuldenlast, die der Eigenheimkauf mit sich bringt, immer auch
eine Gefahr fir die ganze Familie dar. Féllt etwa der Hauptversor-
ger weg, und Finanzierungsraten kdnnen nicht mehr gezahlt werden,
droht die Zwangsversteigerung. Ob der Erlds hieraus dann berhaupt
ausreicht, um die offenen Schulden begleichen zu konnen, ist dabei
noch eine ganz andere Frage. Wer verantwortlich handeln will, sichert
sich und seine Familie gegen alle kalkulierbaren Risiken ab.

Eine Risikolebensversicherung zahlt im Todesfall der versicherten
Person eine vereinbarte Versicherungssumme an die Hinterbliebenen
aus. Speziell flir die Absicherung von Finanzierungen gibt es Tarife, die
sich in der HGhe der Absicherung an das Restdarlehen anpassen. Ein
solcher Tarif muss aber nattirlich nicht die optimale Losung darstellen.
Viele Tarife bieten bereits auch Nachversicherungsgarantien fir den
Fall des Immobilienerwerbs an. So kdnnte evtl. ein bereits vorhande-
ner Todesfallschutz auch ohne erneute Gesundheitspriifung an den
neuen Bedarf angepasst werden.

Ein weiterer wichtiger Punkt, der beachtet werden muss, ist die Ab-
sicherung der Arbeitskraft. Erkranken Sie und konnen nicht mehr
wie bisher arbeiten, féllt Ihr monatliches Einkommen normalerweise
deutlich niedriger aus. Reicht es dann noch, um lhrer Ratenverpflich-
tung nachzukommen? Auch hier bieten viele Anbieter gute Nachversi-
cherungsgarantien ohne erneute Gesundheitspriifung an. Uberpriifen
Sie ggf., ob lhre bestehende Berufsunfahigkeitsrente flr lhre neue
Situation noch ausreicht. Fehlt Ihnen dieser wichtige Schutz bislang,
sollten Sie diese wesentliche Versorgungsliicke umgehend schlieBen.
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Besitzen Sie noch keine private Unfallversicherung, dann sollten Sie
das schnell &ndern. Denn die gesetzliche Unfallversicherung leistet le-
diglich, wenn es sich um Arbeitsunfalle oder Unfélle auf dem direkten
Arbeitsweg handelt. Flr alle Unfélle in der Freizeit — vor und nach der
Arbeit, an Wochenenden, an Feiertagen, im Urlaub usw. — besteht kein
Versicherungsschutz. Bei einer privaten Unfallversicherung hingegen
genieBen Sie eine 24h-Deckung. Ist beispielsweise der Umbau der
Wohnung oder des Hauses notwendig, da Sie kiinftig auf einen Roll-
stuhl angewiesen sind, kdnnen die hierflir notwendigen Kosten von
der Auszahlung der Invaliditatssumme erbracht werden.

Wer es als personliches Risiko ansieht, kann auch flir den Fall der
Arbeitslosigkeit vorsorgen. Ein Ratenschutzbrief kommt in der Regel
fur die Dauer von zwolf Monaten fiir die Darlehensraten auf. Oft kann
die Leistung eines solchen Tarifs gegen einen Mehrbeitrag auch um
Zeiten einer ldngeren Arbeitsunfahigkeit erweitert werden.
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UND AUCH DAS SOLLTEN SIE ALLES BEACHTEN

Sobald Sie das neue Eigenheim beziehen, sind neben der Adresse nur
noch ein paar kleinere Anderungen an ggf. bestehenden Vertragen
vorzunehmen. Bereits vorher gilt es aber einiges zu beachten, was wir
lhnen hier gerne zeigen mochten.

Geb&udeversicherung

Grundsétzlich ist davon auszugehen, dass das gekaufte Gebdude
bereits (ber eine Gebdudeversicherung verfligt. Diese Versicherung
bleibt quasi beim Haus und geht auf Sie als neuen Versicherungsneh-
mer iber, damit keine versicherungsfreie Zeit entsteht. Wiirde z. B.
das Haus in der Ubergangszeit abbrennen, gabe es keine Erstattung.
Von daher ist das grundsétzlich eine sehr gute Regelung. Allerdings
wissen Sie natirlich nicht, welchen Versicherungsschutz Sie hier
Ubernehmen. Regelmé@Big konnen wir die Beobachtung machen: Je
dlter das Haus, desto dlter die Gebdudeversicherung, desto schlechter
und liickenhafter der Versicherungsschutz. Oft ist nur das Feuerrisi-
ko abgesichert. Oft enthélt dies noch keine Uberspannungsschéden.
Das mag 1970, bei Abschluss des Vertrags, noch keine groBe Rolle
gespielt haben, als man sein Heizol tdglich per Kanne aus dem Keller
holte — mit Blick auf die Vielzahl elektrischer Installationen, die ber
die Jahre zum Standard eines Wohnhauses geworden sind, kann man
inzwischen kaum noch auf den Einschluss der Uberspannungssché-
den verzichten. Und das soll nur beispielhaft dafiir stehen, was sich im
,Wohnleben“ (iber die Jahrzehnte dnderte und von der Versicherungs-
branche auch in Versicherungsbedingungen aufgefangen wurde. Alte
Versicherungsbedingungen sind vor allem eines: alt. Oft zu alt, um Sie
im Schadensfall noch gliicklich machen zu kénnen. Der Gesetzgeber
hat an Probleme dieser Art gedacht und Ihnen ein auBerordentliches
Kiindigungsrecht eingerdumt, von dem Sie innerhalb eines Monats
nach Grundbuchumschreibung (nicht der Grundbuchauflassung) Ge-
brauch machen konnen. Sie konnen den Vertrag fristlos oder zum
Ende des Versicherungsjahres kiindigen.
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Wer eine Eigentumswohnung erwirbt, wird in der Regel Teil einer
Wohnungseigentiimergemeinschaft. Die Wohngebdudeversicherung
schlieBen Sie dann nicht allein ab, sondern gemeinsam mit der WEG.

Ganz wichtig: Versicherungssumme priifen!

Normalerweise weist die tibernommene Versicherung eine Versiche-
rungssumme in Reichsmark aus (,1914er-Wert®). Diese dient als
einheitliche Berechnungsbasis fur Gebdude aller Art, GroBe und aller
Baujahre. Zwar akzeptieren viele Versicherer den 1914er-Wert eines
(ehemaligen Feuermonopol-)Vorversicherers — ob der lhnen vorlie-
gende Wert richtig ermittelt wurde und auch wirklich jede bauliche
Veranderung beinhaltet, den das Haus (iber die Jahre erfuhr, konnen
Sie normalerweise nicht wissen. Oft wissen dies auch die Vorbesit-
zer nicht. Wir empfehlen daher dringendst unnotige Risiken einer zu
niedrigen Versicherungssumme zu vermeiden und das Haus neu ein-
zuwerten. Nur so stehen Sie auf der sicheren Seite, wenn es zu einem
groBeren Schaden kommt. Gerne Uibernehmen wir das flr Sie!

Umfassender Versicherungsschutz ist notig!

Neben Feuer sollten Sie mindestens auch die Gefahren Leitungswas-
ser und Sturm mit absichern. Ein Leitungswasserschaden kann mit al-
len Nebenarbeiten, Leckortungs- und Trocknungskosten schnell auch
funfstellig werden. Mit zunehmendem Alter des Hauses steigt auch
die Wahrscheinlichkeit, dass Lotstellen oder Rohrmaterial ,nachge-
ben“ und es zu Schiden kommt. Uber die H&ufung von Stirmen in
den letzten Jahren und die Schaden, die sie inzwischen regelmaBig
anrichten, missen wir sicher nicht mehr viel sagen. Es vergeht gefiihlt
kein Jahr, in denen die Medien nicht dariiber berichten miissen. Auch
Elementarschaden werden zunehmend als Problem unserer Zeit er-
kannt. Wer erinnert sich nicht an die Jahrhundertflut im Ahrtal 20217
Es ist kein Zufall, dass immer mehr Bundeslander fiir den Einschluss
dieses sinnvollen Versicherungsschutzes in den Gebdudeversiche-
rungsvertrag Partei ergreifen. Eine Elementardeckung umfasst die
Gefahren Uberschwemmung, Riickstau, Erdbeben, Erdfall, Erdrutsch,
Schneedruck, Lawinen und Vulkanausbruch. Die Deckung ist damit
sehr umfangreich. Die Kapriolen von Mutter Natur sollten Sie also zu-
mindest finanziell nicht schrecken mussen.

Hausratversicherung

Normalerweise haben Sie fiir eine Ubergangszeit von einem Monat —
im Rahmen der bisherigen Versicherungssumme — Schutz an lhrem
bisherigen und neuen Wohnort. Es empfiehlt sich, zur Aufrechterhal-
tung des Unterversicherungsverzichts, die GroBe der zu versichernden
Wohnflache und damit auch die Versicherungssumme an die neuen
Gegebenheiten anzupassen.
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Privathaftpflichtversicherung

Ihre selbst bewohnte Immobilie ist automatisch bereits in lhrer Privat-
haftpflicht mitversichert. Hier bedarf es keiner speziellen Anderungen.
Sollten Sie nun auch Vermieter sein, misste gepriift werden, ob evtl.
eine Haus- und Grundbesitzerhaftpflichtversicherung nétig gewor-
den ist. Heizen Sie mit Ol, sollte eine separate Gewasserschaden-
haftpflichtversicherung abgeschlossen werden. Oft ist dieses Risiko
zumindest bis zu einem gewissen Fassungsvolumen der Tanks aber
auch bereits in der Privathaftpflichtversicherung mitversichert.

Rechtsschutzversicherung

Sofern Sie eine Rechtsschutzversicherung besitzen, ist eventuell zu
priifen, ob eine Erweiterung um die Punkte ,Haus- und Grundbesit-
zer* sinnvoll erscheint. Ein entsprechender Rechtsschutz wiirde z. B.
fir die Rechtskosten von Nachbarschaftsstreitigkeiten aufkommen,
ebenso flr Ordnungswidrigkeiten oder Steuersachen vor Gericht.
Hinweis: Streitigkeiten aus dem Immobilienkauf sind evil. nicht allum-
fassend versicherbar! Speziell, wenn Sie ein Haus nicht ausschlieB-
lich selbst nutzen oder neue Elemente (z. B. einen Wintergarten) ins
Gebdude einbringen, besteht in aller Regel kein Versicherungsschutz.

UMBAUEN ODER GLEICH EINZIEHEN?

Sind vor dem Bezug noch UmbaumaBnahmen geplant, miissen evtl.
noch Punkte bedacht werden, die auch bei einem Neubau auftreten.
Auf jeder Baustelle lauern Gefahren (z. B. Sturzgefahr, ungesichertes
Baumaterial etc.). Als Bauherr tragen Sie die Verantwortung, wenn
durch eine dieser Gefahren Dritte zu Schaden kommen. Dies gilt
grundsatzlich auch dann, wenn Sie eine Firma mit der Bauausfiihrung
beauftragt haben. Kommt es zum Schadenfall, kénnen Sie nach dem
BGB in unbegrenzter Hohe haftbar gemacht werden.
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Eine Bauherrenhaftpflichtversicherung kommt flir berechtigte
Haftpflichtanspriiche auf, die Geschédigte an Sie stellen. Sind An-
spriiche rechtlich unbegriindet, wehrt die Versicherung diese auch
ab — zur Not vor Gericht. Hierflir anfallende Kosten werden ebenfalls
Ubernommen. Viele Tarife der Privathaftpflichtversicherung bieten be-
reits eine Deckung flir Bauvorhaben. Hier ist die maximal versicherte
Bausumme zu beachten. Geniigt die hier vorgesehene Summe fiir
Ihre Baustelle nicht, bendtigen Sie gesonderten Schutz. Dies kann
auch flr Eigenleistungen der Fall sein.

SCHUTZ FUR HELFENDE HANDE AUF DER
BAUSTELLE

Rund eine Million meldepflichtige Arbeitsunfalle weist die Statistik der
Berufsgenossenschaft aus — pro Jahr! Auf dem Bau trifft es statistisch
jeden sechsten Mitarbeiter. Grund sind eine Vielzahl von Gefahrenher-
den. Besonders hoch ist das Risiko fiir ungelernte Freunde und Ver-
wandte, die als Bauhelfer einspringen und den Freundschaftsdienst
mit groBem Enthusiasmus leisten. Gerade, wenn es die helfende Hand
von Freunden oder Nachbarn ist, die in die Kreissdge gerét, ist es
gut, wenn man fiir eine Bauhelfer-Unfallversicherung gesorgt hat.
So wird fiir einen gewissen finanziellen Ausgleich gesorgt, wenn die
Hilfsbereitschaft zu einer dauerhaften Invaliditat flihrt. Auch dann,
wenn Ihnen kein Verschulden vorgeworfen werden kann, ist es doch
ein beruhigendes Gefiinl, dass Sie einen Helfer in seiner Not nicht
alleine stehen lassen, oder? Viel zu schnell ist ein Unfall passiert — vor
allem dann, wenn eine Baustelle ungewohntes Terrain fiir einen Helfer
darstellt.

Es sei an dieser Stelle noch angemerkt, dass eine grundsétzliche
Meldepflicht von Bauhelfern bei der Berufsgenossenschaft besteht.
Seitens des Gesetzgebers wurde das Gefahrenpotential einer Baustel-
le also bereits erkannt. Da eine private Unfallversicherung bereits ab
dem ersten Prozentpunkt der unfallbedingten Invaliditét leistet, wird
eine Losung auf diesem Weg meist sinnvoller sein.
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INSOLVENZ UND PFUSCH AM BAU

18 Prozent aller privaten Bauvorhaben sind von einer Insolvenz von
Bautragern, Generalunternehmern oder Handwerkern betroffen. Zu-
dem verschlingen Méngelbeseitigungen im Durchschnitt zwischen
drei und zehn Prozent der eigentlichen Bausumme. Jeder fiinfte Be-
troffene kann seine Méngelanspriiche nicht mehr durchsetzen, weil
sein Auftragnehmer Insolvenz angemeldet hat. Gegen das Schreckge-
spenst der Insolvenz konnten sich Bauherren lange nicht absichern —
ein Zustand, der sich gllicklicherweise gedndert hat.

Die Baufertigstellungs- und Baugewéhrleistungsversicherung
kann lhnen viel Arger wéhrend und nach der aktiven Bauphase er-
sparen. Sie dbernimmt Ihr finanzielles Risiko bei einer Insolvenz des
Bauunternehmens sowie den finanziellen Aufwand fiir die Behebung
von Bauméngeln, der sonst in dieser Situation an lhnen hangen blie-
be. Bis zu finf Jahre nach Baufertigstellung besteht dieser sinnvolle
Schutz fir Sie.

Neben der rein finanziellen Komponente wird Ihnen hier auch viel
Service geboten: Bereits im Planungsstadium stehen Experten zur
Uberpriifung bereit, die Planungsunterlagen auf Fehler priifen. In der
Bauphase begleiten Spezialisten von TUV, DEKRA oder GTU die ein-
zelnen Bauabschnitte, sodass Baumangel schnell bemerkt werden,
bevor sie sich zu einem echten Problem auswachsen.

Dieser innovative Versicherungsschutz ist bereits flir einen kleinen
Bruchteil der Bausumme erhéltlich — die Investition zahlt sich in je-
dem Fall flir Sie aus!
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WAS SIE SONST NOCH WISSEN SOLLTEN

Fotovoltaikanlage

Haben Sie die Gelegenheit genutzt und auch eine Fotovoltaikanlage
installieren lassen, ergibt sich daraus eine neue zusatzliche Haftungs-
situation: Sie sind nun Gewerbetreibender (zumindest, wenn Sie den
Strom einspeisen und verkaufen). Hier ist neben dem Betreiberrisi-
ko auch das Einspeiserisiko zu beachten. Gerade letzteres wird nur
von wenigen Privathaftpflichttarifen mit ibernommen. Evtl. wird hier
ein separater Haftpflichtvertrag nétig, was auch von der GréBe Ihrer
Anlage abhéngig sein kann. Die Anlage selbst ist grundsatzlich im
Rahmen der gewdhlten Gefahren (iber Ihre Gebaudeversicherung mit
versicherbar. Eine deutlich umfangreichere Absicherung bietet eine
gesonderte Fotovoltaikversicherung. Uber eine solche kann auch der
Ertragsausfall nach einem Schaden mit abgesichert werden.

Mit Balkonkraftwerken kénnen auch Wohnungseigentiimer in den Ge-
nuss von Sonnenenergie kommen. Bei den Mini-Solaranlagen, die mit
einem Stecker an das heimische Stromnetz angeschlossen werden,
handelt es sich technisch gesehen um Haushaltsgeréte. Diese sind
daher in der Regel (ber die Hausratversicherung abgesichert. Gerne
Uberprtfen wir lhre bestehende Versicherung dahingehend. AuBer-
dem besteht auch hier die Mdglichkeit der Absicherung (iber einen
eigenstandigen Vertrag.

Haus- und Wohnungsschutzbrief

Hier handelt es sich um eine Art ,Pannendienst fiir Haus und Woh-
nung“. Er kommt fiir hdusliche Notfédlle auf. Das kann z. B. ein ver-
stopftes Abflussrohr sein, eine defekte Heizung oder der verlorene
Hausttirschllssel. Hilfe wird hier tber eine Servicehotline des Versi-
cherers organisiert. Die anfallenden Kosten werden in dberschauba-
ren Grenzen ibernommen.

Dieses Druckstick dient nur der vorldufigen Information und ist eine unverbindliche Orientierungshilfe. Weder die VEMA eG noch der genannte Versicherungsmakler ibernehmen eine Gewahr fiir die Voll-
standigkeit, Richtigkeit und Aktualitdt der Informationen. Diese Sparteninformation dient ausschlieBlich der allgemeinen Information (iber eine Versicherung und mdgliche Leistungs- und Schadensfélle.
Bildquellen in Reihenfolge: bumann | Fotolia | #83106484, Dark Vectorangel | Fotolia | #4578593, eyetronic | Fotolia | #45547578, Kara | Fotolia | #32207644, aigarsr | Fotolia | #43691553, Marco2811 |

Fotolia | #45036374
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Frau Nagy hat mich auf sehr freundliche und offene Art und Weise zum Thema private Krankenversicherung beraten. Ich

SEHR GUT hatte Giberhaupt nicht das Gefiihl, dass sie mir etwas verkaufen mochte, sondern dass sie mir ehrlich die Vor- und Nachteile
der Versicherungen zeigt, damit ich eine informiere Entscheidung treffen kann. Vielen Dank!

Herr Krause hat uns im Erstgesprach sehr kompetent beraten, ist auf unsere personliche Situation eingegangen und hat uns

verschiedene Moglichkeiten aufgezeigt, wie wir mit den bestehenden Vertragen umgehen kénnen.

¥ SEHRGUT

Christina 5z.
\/ Dennis hat sich richtig viel Zeit genommen fiir die BU-Beratung, ist auf meine Situation eingegangen und hat alles super
SEHR GUT verstdndlich erklart. Man merkt, dass er viel Erfahrung hat und genau weil3, wie man komplexe Themen greifbar macht. Die
perfekte Mischung aus Fachwissen und persdnlicher Beratung — so sollte Versicherungsberatung sein! R
Erfahrungsbericht & Bewertung zu: EAG )
\/ Wie hat Ihnen das Beratungsgesprach gefallen? SSRS ATy °

09.04.2025 | Anonym

@ Sichere Entscheidungen brauchen gute Beratung.

Du hast jetzt die Infos — aber was zahlt, ist das, was du draus machst. Und genau da kommen wir
ins Spiel.

Unabhéngig. Personlich. Von echten Spezialisten.
Uber 700 -Bewertungen zeigen: Unsere Beratung wirkt.

Jetzt kostenlose Onlineberatung sichern:
Hier Termin buchen — ganz einfach & unverbindlich

Mach den nachsten Schritt — flir deine finanzielle Klarheit und Sicherheit.

Wir freuen uns darauf, Dich auf deinem Weg zu einer sicheren und erfolgrelchen finanziellen
Zukunft zu begleiten.

Herzliche GruBe

DER H)lINZPLMER

R AKADENIKER

Der Fairsicherungsladen GmbH und Bernd Krause sind u.a. bekannt aus:

AssCompact ﬁeéks‘*DIQtEdﬁ F@US ProvenExpert  [EE



https://finanzen-fairstehen.de/dein-finanz-gamechanger-der-finanzplaner-fuer-akademiker/
https://derfairsicherungsladen.de/kostenlose-onlineberatung/
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DARUM VERSICHERUNGSMAKLER

Der feine Unterschied zwischen bedarfsorientierter Beratung und Produktverkauf

Der Fairsicherungsladen GmbH
Waldstr. 65 | 76133 Karlsruhe

Tel.: 0721/35 83 69 | Fax: 0721/35 83 76
hallo@fair-ka.de | https://derfairsicherungsladen.de

Weitere Informationen unter
Stand: 02/2025 https://landingpage.vema-eg.de/?m=fairsicherungsladen-versicherungsmakler&p=versicherungsmakler




DARUM VERSICHERUNGSMAKLER

SEITE 2/6 /"A

Allisicherungsladen
\ |, #aufaugenhéh GmbH

=

DAS SOLLTEN SIE WISSEN

ABSICHERUNG: EIN MENSCHLICHES GRUNDBEDURFNIS

Ein Gliick, dass es Versicherungen gibt!

Schon seit Urzeiten ist es ein Bedirfnis der Menschen, sich vor Risi- zielle Schieflage geréat und es weiter gehen kann. Damit erfiillen Versi-
ken zu schiitzen. Die Zeiten haben sich gedndert und damit auch die cherungen eine ungemein wichtigen Funktion in unserer Gesellschaft.
Risiken, denen wir und unser Hab und Durch sie wird ein Schicksalsschlag,
Gut ausgesetzt sind — das Bedirfnis ‘ an dem der Einzelne evtl. zerbro-
ist geblieben und Versicherungen chen wadre, von der Gemeinschaft
helfen. Natlrlich kann eine Versiche- der Versicherten aufgefangen. In
rung nicht verhindern, dass |hr Haus Deutschland kommt es jahrlich al-
abbrennt. Sie kann lhnen aber die | lein im Bereich der Haftpflicht- und
nétigen Kapitalmittel zur Verfugung Sachversicherungen zu rund 25 Mio.
stellen, damit Sie die Reste des Alten versicherten  Schadensereignissen.
durch einen Neubau ersetzen konnen. - Die Schadenzahlungen hierfiir be-
Eine Versicherung kann lhnen ein Er- tragen regelméBig deutlich dber 50
satzeinkommen zahlen, wenn Sie zu | Mrd. Euro pro Jahr. Das ist sehr viel
krank werden, um weiterhin |hrem Geld, das den Geschddigten sonst
Beruf nachkommen zu kénnen. Auch * wohl gefehlt hétte. Versicherungen

eine optimale Gesundheitsvorsorge kann mit einer Versicherung dar- mogen auf den ersten Blick langweilig sein oder auch schwer ver-
gestellt werden. Versicherungen bieten Ihnen heute vor allem solide standlich — ohne sie waren wir alle auf uns alleine gestellt und das
Planungssicherheit, damit Ihr Leben durch ein Unglick nicht in finan- fande gewiss nicht immer ein Happy End.

ORIENTIERUNG IST ANGESAGT

Welche Versicherungsldsung ist fiir Sie die beste?

Friiher war es nicht immer mdglich, sich durch Versicherungen vor
Risiken zu schiitzen. Oft gab es einfach keine entsprechenden Ange-
bote. Heute haben wir dagegen die Qual der Wahl, denn versichern
kann man sich gegen fast alles — und das auch noch bei verschiede-
nen Anbietern.

Wie eine erfolgreiche Seereise von den Fahigkeiten des Navigators
abhéngt, navigiert Sie der erfahrene Versicherungsmakler zielsicher
durch den Nebel der Angebote.

Als Laie ist es nahezu unmdglich, den Uberblick zu behalten und die
jeweils am besten geeigneten Versicherungsprodukte zu identifizie-
ren.
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CHECKLISTE — WAS GUTE BERATER AUSZEICHNET

Uns ist an einer dauerhaft erfolgreichen Zusammenarbeit gelegen und
wir sind {berzeugt, dass Kunde und Berater zusammenpassen miis-
sen. Deshalb sollen Sie sich auch schon im Vorfeld ein klares Bild von
unserer Arbeitsweise machen kénnen. Wir reden Klartext, und diese
Checkliste soll Ihnen bei der Entscheidung fiir einen Versicherungs-
makler helfen.

Gebundene und freie Vermittler

Grundsétzlich ist zwischen gebundenen und freien Vermittlern zu
unterscheiden. Je mehr Produkte von verschiedenen Anbietern der
Vermittler im Portfolio hat, umso vielfaltiger sind seine Moglichkeiten.

Versicherungsvertreter

Die Versicherungsvertreter sind die hdufigsten Vermittler in Deutsch-
land. In der Regel sind sie flr nur ein Unternehmen als selbststéndige
Einfirmenvertreter tétig. Allerdings bedeutet selbststandig nicht un-
abhdngig. Denn fast immer stehen dem Vertreter ausschlieBlich die
Produkte seines Hauses zur Verfiigung. Es ist aber unwahrscheinlich,
dass ein einziges Unternehmen (iber alle Bereiche hinweg die fiir Sie
optimalen Losungen anbieten kann. Zudem sind die Vertreter haufig
an Vertriebsplane gebunden, d. h. sie mlssen bestimmte Produkte
in ausreichender Anzahl verkaufen, egal ob es flr die Kunden ,Sinn*
ergibt oder nicht. Der Versicherungsvertreter erhalt von seinem Un-
ternehmen meist nur ein geringes monatliches Fixum. Daher ist er
auf die Provisionen fiir die Vermittlung von Versicherungsprodukten
angewiesen.

Seltener sind die Mehrfirmenvertreter. Sie haben Vertrdge mit meh-
reren Versicherungsunternehmen. Diese Vermittler konnen zwar auf
eine groBere Produktpalette zuriickgreifen, sind aber dennoch nicht
unabhdngig, da die Versicherer auch gegentiber den Mehrfachagen-
ten weisungsbefugt sind.
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Ein guter Vermittler:

e beréat Sie umfassend

e informiert Sie (iber seinen Vermittlerstatus

e weist seine Qualifikationen nach

e trennt zwischen Analyse und Eindeckung

e erfasst systematisch alle Daten und Fakten

e vergleicht unterschiedliche Produkte flir Sie

e stellt Losungen und Konzepte auf Ihre Ziele und Wiinsche ab

e erstellt individuelle Angebote

e optimiert lhre Vertrage systematisch

e ynterstiltzt in der Korrespondenz mit dem Anbieter

e filhrt ein Wiedervorlagesystem und erinnert Sie an wichtige
Termine

e hilft bei der Schadenabwicklung

Versicherung A

Versicherung B

Vertreter B

Vertreter A

Versicherung C

Vertreter C
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Strukturvertriebe

Die Mitarbeiter eines Strukturvertriebes sind in ein streng hierar-
chisch organisiertes Netzwerk eingebunden. Gerne bezeichnen sich
diese als , Allfinanzberatung®, ,Finanzoptimierer* etc. Die Provisionen
werden anhand vorgegebener Schilissel in der Struktur aufgeteilt.
Die Vertreter sind oftmals an strenge Verkaufsvorgaben gebunden
und miissen bestimmte Umsatzziele erreichen. Je niedriger der Mit-
arbeiter in der Hierarchie der Organisation steht, desto kleiner ist sein
Anteil an der Provision. Daraus folgt ein hoher Verkaufsdruck fiir
Produkte, die nicht unbedingt hundertprozentig auf die Bedtrfnisse
der Kunden ausgerichtet sind.

Versicherungsmakler

Der Versicherungsmakler ist freier Unternehmer und hinsichtlich der
Versicherungsgesellschaften ungebunden. Er ist kein Vertreter oder
Beauftragter einer Gesellschaft, hat also keinen Dienst- oder Ver-
mittlervertrag. Ein Versicherungsmakler hat Kooperationsvertrdge
mit vielen verschiedenen Gesellschaften. Um die fir Sie passende
Versicherungslosung zu finden, steht dem Makler also nahezu der
gesamte Versicherungsmarkt zur Verfigung. Fiir seine Beratungs-
und Vermittlungstatigkeit erhélt er eine Courtage von den Versiche-
rungsunternehmen. Anders als alle anderen Vermittler steht der Ma-
Kler auch rechtlich auf der Seite des Kunden. Nur so kann er dessen
Interessen auch wirklich vertreten.
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Um unserer Verantwortung gegentiber Gewerbe- und Privatkunden
gerecht werden zu konnen, halten wir uns (iber das Marktgeschehen
auf dem Laufenden. Dieser Marktiiberblick ermdglicht es uns, aus
dem breiten Angebot und der komplexen Produktlandschaft auf Ihre
Bediirfnisse zugeschnittene Losungen zu erarbeiten.

Unser Uberblick — Ihr Nutzen

Unsere Qualitatsphilosophie

Wir pflegen langjahrige Geschéftspartnerschaften mit Kunden und
Versicherern, die unsere Arbeit schatzen. Dabei setzen wir auf aus-
gereifte und schliissige Konzepte, denn flir uns stehen dauerhafter
Nutzen und Kundenzufriedenheit im Vordergrund.

Als VEMA-Partner nutzen wir fir unsere Arbeit das Dienstleistungsan-
gebot der Versicherungsmakler Genossenschaft eG. Die VEMA eG ist
ein Zusammenschluss von tausenden Qualitdtsmaklern im gesamten
Bundesgebiet. Nur Versicherungsmakler, die strenge Qualitatskriterien
erfiillen, werden in diesen Maklerverbund aufgenommen. Diese Vor-
aussetzungen garantieren hohe Qualifikation und Beratungsqualitat.

Uber die VEMA eG werden die Interessen der Makler gebiindelt. So

konnen ber die Genossenschaft wesentlich bessere Produkte ver-
handelt werden, als es dem einzelnen Makler mdglich ist.
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Auswabhl des Versicherers

Wir berticksichtigen eine hinreichende Anzahl von Versicherungsun-
ternehmen, um ein geeignetes Produkt empfehlen zu kénnen.

Auswahlkriterien fiir Versicherer:

e st in Deutschland zugelassen und unterliegt der nationalen Fi-
nanzaufsicht durch die Bundesanstalt fiir Finanzdienstleistungs-
aufsicht (BaFin)

e stellt auf den Bedarf von Versicherungsmaklern abgestimmte In-
formationen, Arbeitsmittel, Geschéftsabldufe und Ansprechpart-
ner zur Verfligung

e vergitet die Ubliche Courtage flir die Vermittilung von Versiche-
rungsvertragen

Guter Rat ist nie umsonst

Entscheidungen von groBer Reichweite, wie z. B. die eigene Alters-
vorsorge oder die fachlich korrekte Absicherung Ihrer Sachwerte und
Haftungsproblematiken, sollten auf einer verldsslichen Konzeption
fuBen und professionell begleitet werden. Deshalb leisten wir umfas-
sende Vorarbeiten, noch bevor die erste Entscheidung féllt. Selbst-
verstandlich entstehen dabei auch Kosten. Diese Kosten bezeichnet
man im Fachjargon als Courtagen, die in der Regel bereits in den
Versicherungsbeitrdgen enthalten sind (so wie es auch bei Vertretern
der Fall ist). Obwohl wir umfangreiche zusétzliche Arbeiten fir Sie
durchflihren, entstehen Ihnen keine Mehrkosten, auBer dies wird se-
parat flr bestimmte Dienstleistungen (Servicepauschale oder Hono-
rarberatung) vereinbart.
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DIE BASIS UNSERER KOOPERATION

Maklervollmacht, Datenschutz und Maklerauftrag

Da Versicherungsmakler nicht im Auftrag eines Versicherungsunter-
nehmens tatig sind, erfolgt die Legitimation gegenliber den Versiche-
rern regelméaBig durch eine Maklervollmacht. Hierin wird der Versiche-
rungsmakler bevollmachtigt, den besprochenen Versicherungsschutz
flir seinen Kunden abzuschlieBen und die damit zusammenhéngende
Korrespondenz zu flihren.

Viele Versicherer unterbreiten (insbesondere bei erhohten oder Son-
derrisiken) Offerten nur dann, wenn der Versicherungsmakler Name
und Anschrift des Interessenten sowie alle risikorelevanten Informati-
onen (Vorschdden und -erkrankungen, Geburtsdaten, Versicherungs-
summen, Umsatz) angibt. Informationen zu diesem Thema enthélt
unser Merkblatt zum Datenschutz.

Der Umfang unserer Dienstleistung ist im Versicherungsmaklervertrag
beschrieben.

Mitwirkungspflichten und Obliegenheiten
Damit wir den gewiinschten Versicherungsschutz ordnungsgeméaB

vermitteln kdnnen und der Versicherer im Schadensfall die vertragli-
che Leistung erbringt, sind wir auf lhre Mitwirkung angewiesen.
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Ihre Mitwirkungspflichten und
Obliegenheiten (Auszug):

e die korrekte Information Uber risikorelevante Umstdnde bei
Abschluss des Vertrages (insbesondere Vorschaden und -er-
krankungen, korrekte Versicherungssummen und die Mitteilung
gefahrerhéhender Umstande)

e die Mitteilung von Risikoveranderungen oder gedndertem Be-
darf nach Vertragsabschluss (z. B. Anderungen des versicherten
Risikos und der Versicherungssummen), damit wir die beste-
henden Versicherungsvertréage entsprechend anpassen konnen

e Schadensfélle unverziglich anzuzeigen, den Weisungen des
Versicherers Folge zu leisten und im vertretbaren MaBe zur
Schadensminderung beizutragen

Dieses Druckstiick dient nur der vorldufigen Information und ist eine unverbindliche Orientierungshilfe. Weder die VEMA eG noch der genannte Versicherungsmakler ibernehmen eine Gewahr fiir die Voll-
standigkeit, Richtigkeit und Aktualitdt der Informationen. Diese Sparteninformation dient ausschlieBlich der allgemeinen Information (iber eine Versicherung und mdgliche Leistungs- und Schadensfélle.
Bildquellen in Reihenfolge: fizkes | ClipDealer | #B444652376, Jeanette.Dietl | ClipDealer | #869311151, depositedhar | ClipDealer | #B41649459, .shock | ClipDealer | #89568569, Jeanette.Dietl | ClipDealer |

#B69311179, golubovy | ClipDealer | #B271280798
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Finanzberatung oo e
Bewertungen 89 - [REIEIEIE 47 © 89 Bewertungen 1 Stem

Finanzberater

/ Bewertung abgeben ( Zur Website [ )
— Hat 100 % seiner negativen Bewertungen
beantwortet

Antwortet meist innerhalb von 1 Woche
Unternehmen auf Trustpilot kénnen keine Belohnungen anbieten oder Geld bezahlen, um Bewertungen zu

bergen.
gernernen So nuizt dieses Unternehmen Trustpilot [

Das sagen Bewerter ©

Sara Siegmund LK Lara K.
9. Mérz 2025 18. Feb. 2025

Ich war sehr positiv von der Beratung
uberrascht. Frau Nagy hat sich viel Zeit

Die Beratung war sehr gut und ausfuhrlich. genommen, war transparent und hat

Die Beraterin hat sich viel Zeit genommen, aufmerksam zugehort, um meine

um alles genau zu erklaren, und alle meine individuellen Umsténde und Bediirfnisse zu
Fragen wurden kompetent beantwortet. Ich verstehen. Viel... Mehr ansehen

habe mich gut aufge... Mehr ansehen

@ Die wichtigsten Entscheidungen fiir lhre Zukunft sollten nicht dem Zufall Giberlassen
werden.

Ob Berufsunfahigkeitsversicherung, private Krankenversicherung oder Ihre individuelle
Vorsorgestrategie:

Mit der richtigen Beratung sichern Sie sich beste Leistungen, niedrige Beitrage und
langfristige Sicherheit.

Uber 700 Top-Bewertungen von zufriedenen Kunden

Echte Spezialisten fur Akademiker, Beamte und Selbststandige
100 % unabhangig, individuell und auf Augenhéhe

Kostenlose Onlineberatung — unkompliziert und personlich

~ Jetzt Beratung anfragen und finanziell auf Nummer sicher gehen:
Hier kostenfreie Onlineberatung vereinbaren

Nutzen Sie Ihre Chance auf eine Beratung, die wirklich den Unterschied macht. Wir freuen
uns darauf, Sie kennenzulernen!

Herzliche GruBe


https://derfairsicherungsladen.de/kostenlose-onlineberatung/
https://www.google.com/search?sca_esv=f6a497ac183af84e&q=fairsicherungsladen+karlsruhe&si=APYL9btvhO6SAb8jF9HqTZMMa7vs_teLnZaEVrJZwRKFIIKjoW1Zad3R3WA9rPJiXTnX_FGXtYMb8x7wY0CB7OeJtc-kDGV4wW0PrfsucjuqM8cwc5-TTbw%3D&uds=ABqPDvxO-EqfPqXvZpfWRRlllA7fkbDQQaNJ8rJ6zAMy5PtrI3o438YFVU8D-kS7U152IS5M5G0n-TFY0XkW4_DQZLcA6YCGNz7yF0ZG9qd3A6chU0ddL6rQ5WRZpu51005hzzMoUFA1&sa=X&ved=2ahUKEwjfwMCUs_WMAxUscfEDHTm2Ly8Q3PALegQIGxAE&biw=1307&bih=682&dpr=1.46
https://de.trustpilot.com/review/derfairsicherungsladen.de

