Der
q‘ Fl\ll!sig*rungsladen
‘W GmbH

PRIVATE RENTENVERSICHERUNG

ALTERSVORSORGE MIT MAXIMALER FLEXIBILITAT

Der Fairsicherungsladen GmbH
Waldstr. 65 | 76133 Karlsruhe

Tel.: 0721/35 83 69 | Fax: 0721/35 83 76
hallo@fair-ka.de | https://derfairsicherungsladen.de

Stand: 01/2025



PRIVATE RENTENVERSICHERUNG

SEITE 1/6

DER RUHESTAND IST KAUM ZU VERMEIDEN

Es ist sicher keine Neuigkeit fiir Sie: Die Gesetzliche Rente reicht
nicht! Tats&chlich erhdlt jeder fiinfte Rentner monatlich weniger als
1.200 € — trotz einer Wartezeit von mindestens 45 Versicherungsjah-
ren. Die Durchschnittsrente nach mindestens 45 Jahren Beitragszeit
liegt bei etwa 1.600 €. Von diesem Betrag werden jedoch noch Bei-
trage zur Kranken- und Pflegeversicherung féllig sowie ggf. Steuern.
Dieser Fall setzt aber voraus, dass Ihnen Phasen der Arbeitslosigkeit,
langeren Krankheit, Erziehungszeiten, Pflegezeit flir Angehdrige etc.
erspart bleiben. Weiterhin diirfen Sie beim Einkommen keine Schwan-
kungen nach unten erfahren — und bis zum 67. Lebensjahr werden Sie
voraussichtlich auch arbeiten missen. Wenn Sie diese Bedingungen
nicht erflillen, miissen Sie zumindest 45 Versicherungsjahre nachwei-
sen (in der Regel Arbeitsjahre), damit der vorzeitige Ruhestand nicht
mit Rentenkiirzungen bestraft wird. Wer kann in der heutigen Zeit all
diese Hiirden nehmen? Weder bei den Akademikern noch bei den
Arbeitern wird man dies als Regelfall antreffen. Die Zahl, die Ihnen
in der jahrlichen Renteninformation prognostiziert wird, geht also von
Rahmenbedingungen aus, die man nicht mehr als selbstversténdlich
ansehen kann. Die Realitdt im Alter muss daher etwas magerer einge-
schétzt werden — schon, damit Sie eine gewisse Planungssicherheit
fur Ihren Ruhestand haben.

Die Renteninformation weist Sie aber auf einen sehr wichtigen Punkt
hin;

Hohe Ihrer kiinftigen Regelaltersrente

Ihre bislang erreichte Rentenanwartschaft entsprache nach heutigem Stand
einer monatlichen Rente von:

Sollten bis zur Regelaltersgrenze Beitrage wie im Durchschnitt der letzten fiinf

Kalenderjahre gezahlt werden, bekamen Sie ohne Beriicksichtigung von
Rentenanpassungen von uns eine monatliche Rente von

So finden Sie es Wort fiir Wort am Ende der ersten Seite einer jeden
Renteninformation, die jahrlich an Millionen Birger verschickt wer-
den. Der Staat selbst weist Sie bereits heute darauf hin, dass Sie fir
das Alter sparen miissen. Der Staat selbst warnt, dass Renten kiinftig
noch niedriger ausfallen werden. Eine solche Offenheit erlebt man
seitens der Politik eigentlich nur in Krisenzeiten — und mit Blick auf
die Rente befinden wir uns auch bereits seit Jahren in einer solchen.

Im Kern funktioniert unsere gesetzliche Rente so: Viele Beitragszah-
ler zahlen heute ein, damit — ebenfalls heute — die Rente der Ruhe-
standler davon gezahlt werden kann. Riicklagen, die evtl. sogar durch
Investition ,von alleine” wachsen konnen, sind in unserem Renten-
system gar nicht vorgesehen. Was rein geht, geht auch umgehend
wieder raus.
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Das System wurde noch unter Reichskanzler Bismarck eingefiihrt,
also in einer Zeit, in der viele Kinder geboren wurden und der Ruhe-
stand ,dank geringerer Lebenserwartung® nur einige Jahre dauerte.
Seit mehreren Jahrzehnten hinkt die Funktionalitat dieses Systems
vor allem aus diesen Grinden:

e \Verbreitete Niedriglohnjobs, gebrochene Erwerbsbiografien und
spéte Berufseinstiege filhren bei zahlreichen Versicherten zu
niedrigen Renten

e  Standig steigende Lebenserwartung

e Dauerhaft niedrige Geburtenrate (dadurch weniger junge Men-
schen, wodurch der Anteil der alten Menschen an der Gesamt-
bevolkerung ebenfalls stetig steigt)

Das System wird mittels massiver Bezuschussung aus Steuergeldern
am Leben gehalten. Dabei wird es wohl auch bis auf Weiteres bleiben,
da wohl keine Regierung den Kraftakt eines Systemwechsels auf sich
nehmen wird.

Fakt bleibt auf jeden Fall: Wer im Ruhestand mindestens die heutige
Lebensqualitdt genieBen mochte, muss selbst fiir das Alter sparen.
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FUR DAS ALTER SPAREN — ABER WIE?

Im ersten Schritt ist es erst einmal egal, wie man fiirs Alter spart.
Sparbuch, Tagesgeldkonto, Fondssparplan, Rentenversicherung etc. —
Hauptsache Sie bauen fiirs Alter einen Kapitalstock auf, aus dem Sie
die bescheidene Altersrente aufstocken kénnen, damit sie auch fiirs
tagliche Leben ausreicht.

Betrachtet man die verschiedenen Sparformen im zweiten Schritt ge-
nauer, stellt man zwei deutliche Unterschiede fest:

e (die steuerliche Behandlung der Auszahlung
e und die Verrentungsmdglichkeit

Bei beiden Punkten gibt es Unterschiede mit enormer Auswirkung fiir
Sie. Der Einfachheit halber mdchten wir im Weiteren bei jeder Form
von Bankprodukt (z. B. Sparbuch, Fondssparplan) nur vom Sparplan
sprechen, da die Bedingungen ungeachtet des tatsachlichen Produkts
immer identisch sind.

275.728,22 €

Fondspaolice Rentenkapital Fondspaolice Fondssparplan
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DIE STEUERLICHE BEHANDLUNG - EIN
KLEINES STEUER“GESCHENK“ DES STAATS

Der Gesetzgeber fordert einzelne Formen des Alterssparens direkt
und sehr stark (Riester- und Basisrente sowie betriebliche Altersvor-
sorge), was bei klassischen Sparformen und Kapitalanlagen nicht der
Fall ist. Doch auch bei der flexiblen Privatrente mdchte er eine fun-
dierte Vorsorge fiir den Ruhestand belohnen. Fr die Versteuerung
lebenslanger Renten wird nur ein steuerpflichtiger Anteil, der sog.
Ertragsanteil herangezogen. Dieser liegt beispielsweise im Alter 67
bei nur 17 %. Somit bleibt ein GroBteil der Rente steuerfrei. Selbst
bei einem angenommenen Spitzensteuersatz von 42 % (in der Praxis
liegen die Werte allerdings eher selten wesentlich tiber 30 %), muss-
ten somit von 100 Euro monatlicher Altersrente maximal 7,14 Euro
abgefiihrt werden.

Entscheiden Sie sich nach einer mind. 12-jahrigen Laufzeit fiir eine
Kapitalauszahlung ab Vollendung des 62. Lebensjahres, ist der Er-
trag nur zur Halfte steuerpflichtig (sog. Halbeinkiinfteverfahren). Unser
nachstehendes Beispiel soll zeigen, welche Auswirkungen dies auf
das Kapital hat, das Ihnen aus einem Sparplan und alternativ dazu,
aus einer privaten Rentenversicherung im Ruhestand wirklich zur Ver-
flgung steht (Kapitalabfindung). Bei Kapitalauszahlungen aus Fonds-
rentenpolicen der 3. Schicht flir Neubaschliisse bzw. neue Vertagstei-
le ab dem 01.01.2018 gilt zusatzlich eine pauschale Teilfreistellung
von 15 %. Der mit dem personlichen Steuersatz zu versteuernde
Anteil betrdgt dann insgesamt lediglich 42,5 % der Ertrdge (50 %
von 85 %). Somit ergeben sich selbst bei einem angenommenem
Spitzensteuersatz von 42 % nur 17,85 % an tatsachlich abzuflihren-
den Steuern.

Laufzeit: 35 Jahre, eine Umschichtung im Jahr 20 in einen Mischfonds, eine Umschichtung im Jahr 30 in einen
Rentenfonds, Schlussbetrachtung nach 35 Jahren. (Musterfall, alle Angaben ohne Gewéhr.)

Fondspolice Rentenkapital: Dieses Kapital steht zur Verrentung zur Verfigung. In der Regel ist es mdglich, bis
zum Endalter 85 in der Police investiert zu bleiben und sich die Rente tiber Entnahmen selbst zu gestalten.

Die Abschlusskosten sind auf 5 Jahre verteilt und die Bemessungsgrundlage ist auf 30 Jahre begrenzt.
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IST ALTERSVORSORGE ALSO EIN
VERSICHERUNGSTHEMA?

Reichen Rente oder die Ersparnisse nicht, wird auf evtl. vorhandenes
Vermdgen oder Immobilien zuriickgegriffen. Kénnen die anfallenden
Kosten damit immer noch nicht gedeckt werden, sind die Angehorigen
unter Umstdnden zur Zahlung verpflichtet (§ 1601 BGB). Bei einer
durchschnittlichen Pflegedauer von 6 Jahren ergeben sich so leicht
Zuzahlungen von mehr als 150.000 €.

Es liegt also in der Verantwortung eines jeden, rechtzeitig fir den ,Fall
der Félle” vorzusorgen, damit eine angemessene Versorgung sicher-
gestellt ist.

AuBerdem: Wer liegt spéter schon gern seinen eigenen Kindern auf
der Tasche?
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LEBENSLANGER (VERSORGUNGS-)LUCKEN-
SCHLUSS GEFALLIG?

Der zweite Unterschied, den wir feststellten konnen, liegt in der
Verrentung. Da lhnen mit der gesetzlichen Altersrente eine monat-
liche Einkommensliicke entsteht, die ein Leben lang préasent ist,
ergibt es auch Sinn, sich das Altersguthaben eines Vorsorgever-
trags auch monatlich auszahlen zu lassen. Eine lebenslange Rente
ist die perfekte Losung.

So eine Absicherung kann Ihnen allerdings nur und ausschlieBlich
eine Rentenversicherung bieten. Nur hier erwerben Sie mit Ihrem
Alterssparen auch den Versicherungsschutz einer garantierten, le-
benslangen Rente — ganz egal, wie alt Sie auch immer werden, die
Rentenversicherung wird zahlen.

Und wenn Sie frith sterben? Auch dann stellt die Rentenversiche-
rung — je nach Anbieter und Tarif — verschiedene Mdglichkeiten
der Hinterbliebenenversorgung zur Auswahl. Das verbleibende Ver-
tragsguthaben bleibt Ihren Hinterbliebenen erhalten.

Ein Entnahmeplan lasst sich wie ein Sparplan darstellen — nur
umgekehrt. Um diesen berechnen zu kénnen, muss jedoch immer
bereits vor Beginn seiner monatlichen Auszahlungen auch festge-
legt werden, tber wie viele Jahre er laufen soll. Das Problem liegt
nahe: Leben Sie nach Renteneintritt nun doch noch 30 und nicht
nur 25 Jahre, féllt die ,Zusatzrente” fiir die letzten fiinf Jahre ein-
fach aus, weil der Kapitalstock aufgebraucht wurde. Da gerade in
diese letzten Lebensjahre auch das Volksproblem der Pflegebe-
durftigkeit mit all den hohen Kosten féllt, kann das den finanziellen
Super-GAU fiir Sie und Ihre Familie bedeuten.
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@) WISSENSWERTES

WELCHE ART RENTENVERSICHERUNG PASST
ZU IHNEN?

Nachdem wir nun die Unterschiede zwischen den Mdglichkeiten
durchleutet haben, die firs Alterssparen zur Verfligung stehen, sollten
wir nun die Unterschiede bei den verschiedenen Arten der Rentenver-
sicherungen betrachten, denn hier sind die Unterschiede enorm. Der
Markt bietet hier inzwischen eine Fille verschiedener Ansétze. Wir
mdchten uns im Weiteren aber auf die drei Varianten beschrénken,
die tatsachliche Relevanz bei der Kundenentscheidung haben. Grund-
sétzlich ist inzwischen fast alles mdglich. Sprechen Sie uns daher
bitte unbedingt darauf an, wenn Sie selbst besondere Wiinsche an
Ihre Altersvorsorge haben. Wir zeigen lhnen gerne auch hier die Mdog-
lichkeiten des Marktes auf. Doch hier zunéchst die drei wichtigsten
Varianten:

DIE KLASSISCHE RENTENVERSICHERUNG

Die Kklassische Rentenversicherung ist — im positiven Sinne — der Di-
nosaurier unter den Varianten der privaten Rentenversicherung. Ge-
flihlt gab es diese Losung schon immer — real aber schon weit vor
Griindung der Bundesrepublik Deutschland. Ihre Sparbeitrdge flieBen
hier in den Deckungsstock des gewéhlten Versicherungsunterneh-
mens. Dort werden Sie mit aktuell 1 % Garantiezins verzinst. Da der
Versicherer mit lhrem Geld arbeitet, ist er bestrebt, insgesamt einen
Ertrag zu erwirtschaften, der (iber dem Garantiezins liegt. Hieraus
resultieren die Uberschiisse, die ebenfalls mit in Ihren Vertrag ein-
flieBen. Die durchschnittliche laufende Verzinsung, die ein Ren-
tenversicherungsvertrag erwirtschaften kann, liegt derzeit bei
ca. 2,46 % p. a. Die klassische Rentenversicherung unterliegt einer
verhaltnismaBig strengen gesetzlichen Reglementierung hinsichtlich
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des Investments, das ein Versicherungsunternehmen betreiben darf
(Kapitalanlagerestriktion). Daher erfolgt die Anlage von Kundengel-
dern in erster Linie in festverzinslichen Wertpapieren. In deutlich klei-
nerem Rahmen auch in Immobilien und Aktien. Die klassische Ren-
tenversicherung zahlt zu den konservativen und damit sehr sicheren
Anlageformen. Fir viele ist sie daher die perfekte Losung flr den
Ruhestand — auch oder gerade, weil Sie selbst nicht wirklich wissen,
wie Ihr Geld angelegt wird. Aber das wissen Sie bei Ihrer Hausbank
ja auch nicht.

DIE FONDSRENTENVERSICHERUNG

Die fondsgebundene Rentenversicherung geht einen anderen Weg als
ihre kapitalbildende Schwester. Hier erfolgt die Anlage in Fonds, die
von lhnen entweder einzeln aus dem Angebot des Versicherers aus-
gewahlt werden oder in vorgegebenen Paketen (den sog. ,Baskets").
Auch Fondsangebote mit vermdgensverwaltendem Charakter sind
hier bekannt. Wer diese Form der Altersvorsorge wahlt, sollte mindes-
tens (iber ein Grundverstandnis des Anlagemarktes (Aktien, festverz-
insliche Wertpapiere) verfligen. Auch ein grundsatzlicher Optimismus
sollte vorhanden sein, dass die Markte ein hoheres Ertragspotential
haben, als es dem Branchendurchschnitt der Kapitalrente entspricht.
Nur dann passt diese Form der Rentenversicherung zu lhnen. Sie fin-
den hier keine Garantieverzinsung, das Vertragsguthaben kann mit
den Kursen der Fondsanteile hoch und runter schwanken. Darin liegt
natiirlich die Chance sehr viel aus seinem Geld zu machen — aller-
dings auch das Risiko, dass ein Kurstief Ihr Vertragsguthaben zum
Rentenbeginn stark minimiert. Um gerade dieses Risiko zu vermei-
den, bieten viele Tarife inzwischen ein automatisches Ablaufmanage-
ment, mit dem das Vertragsguthaben zum Ende der Laufzeit nach
und nach in festverzinsliche Wertpapiere umgeschichtet wird, die im
Regelfall ein geringeres Kursschwankungsrisiko aufweisen als z. B.
Aktienfonds. Der Grundsatz bleibt allerdings: Sie entscheiden hier
selbst, wie Ihr Geld angelegt werden soll — mit allen Konsequenzen.

HYBRIDE RENTENVERSICHERUNGEN

Hier wird versucht ,das Beste aus beiden Welten“ miteinander zu
kombinieren. Hybride Renten bieten in der Regel eine garantierte
Mindestverzinsung, mind. aber den garantierten Beitragserhalt. Den
Gesamtertrag strebt man allerdings mit einer Anlage in Fonds an.
Diese Form kann vor allem in Niedrigzinsphasen eine interessante Lo-
sung sein, die Sicherheit mit Ertragschance kombiniert. Da Garantien
immer auf die ein oder andere Art riickgedeckt werden mussen, fallt
der frei anlegbare Sparanteil fir das Fondsinvestment kleiner aus als
in der waschechten Fondspolice. Der Gesamtertrag wird daher sehr
wahrscheinlich geringer ausfallen. Im Gegenzug wird der ,freie Fall*
des Anlagewerts in schlechten Zeiten durch die Garantien gebremst.



PRIVATE RENTENVERSICHERUNG

SEITE 5/6

EINE LEBENSBEGLEITENDE LOSUNG DANK
MAXIMALER FLEXIBILITAT

Werfen wir noch einen Blick auf die Flexibilitdt der privaten Renten-
versicherung. Eben diese Flexibilitdt ist einer der Hauptgriinde, wes-
wegen Kunden sich flir diese Form der Altersvorsorge entscheiden
und staatlich geforderten Losungswegen den Riicken zuwenden. Die
private Rentenversicherung I&sst sich an fast alle Lebenssituationen
anpassen. Wir mochten hier kurz auf die wichtigsten Mdglichkeiten
eingehen, die Ihnen ein solcher Vertrag bietet.

RENTE ODER KAPITALABFINDUNG

Am Ende der Laufzeit kdnnen Sie sich entscheiden, ob Sie die lebens-
lange Rente haben mdchten oder doch lieber eine einmalige Kapital-
abfindung. Argumente gibt es flir beide Auszahlungsvarianten. Mit der
privaten Rentenversicherung haben Sie die Mdglichkeit, die Entschei-
dung erst dann zu treffen, wenn Sie die Konsequenzen fir Ihre eigene
Versorgung altersbedingt auch realistisch abschétzen kénnen.

ALS SICHERHEIT HINTERLEGEN

Planen Sie groBere Anschaffungen, wie z. B. den Erwerb einer Immo-
bilie, werden Sie Sicherheiten fiir den Kreditgeber erbringen miissen.
Das Guthaben einer privaten Rentenversicherung kann in vollem Um-
fang als Sicherheit verpfandet werden. Ubrigens: Immobilienfinanzie-
rungen kénnen in der Regel auch direkt Giber einen Lebensversicherer
abgewickelt werden.
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/P\

IAllisicherungsladen

\ W GmbH
iy,

BELEIHUNG/ENTNAHMEN/VORZEITIGE KUNDIGUNG

Natiirlich kann es vorkommen, dass man im Lauf der Jahre auch
einmal in eine finanziell prekére Situation gerat. Auch hier lasst Sie
die private Rentenversicherung nicht im Stich. Grundsétzlich bietet
nahezu jeder Versicherer seinen Kunden die Mdglichkeit, ein Po-
licendarlehen bis zur Hohe des Guthabens aufzunehmen (Bonitét vo-
rausgesetzt). Wie einen Bankkredit kénnen Sie dann in vereinbarten
Raten tilgen ohne dabei Ihre Altersvorsorge in Gefahr zu bringen. Im
Regelfall kdnnen Sie wahrend der Ansparzeit lhres Vertrags auch tiber
Teile des Guthabens verfligen (z. B. durch Entnahme oder Teilkiindi-
gung) oder — wenn es gar nicht anders geht, den kompletten Vertrag
auflésen. Beachten Sie hierbei bitte die steuerlichen Konsequenzen.

FLEXIBILITAT DES BEITRAGS/SONDERZAHLUNGEN
Auch der vereinbarte Monatsbeitrag lhrer privaten Rentenversi-
cherung ist nicht unverdnderbar. Je nach Ihren Vorstellungen und
Méglichkeiten konnen Sie ihn an neue Bediirfnisse oder Situationen
anpassen. Mit Sonderzahlungen in den Vertrag konnen Sie das Ablau-
fergebnis steigern.

Wie gesagt, handelt es sich hier nur um die wichtigsten Punkte, die
fur die Flexibilitat der privaten Rentenversicherung sprechen. Gerne
gehen wir im Rahmen eines personlichen Gesprachs im Detail auf
lhre Fragen dazu ein. Halten wir fir den Moment fest: Die private
Rentenversicherung ist eines der flexibelsten Altersvorsorgeprodukte
Uberhaupt!
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ZU GUTER LETZT:
EIN ,, SAHNEHAUBCHEN SICHERHEIT

Sicherheit und Altersvorsorge sollten ja Hand in Hand gehen. Auf die
Garantien bei der Absicherungshéhe bzw. die Mdglichkeiten der Hin-
terbliebenenversorgung sind wir weiter vorne ja bereits eingegangen.
Hier mdchten wir zum Abschluss dieser Broschiire noch einige weitere
»oicherheitsfeatures” der privaten Rentenversicherung hervorheben.

ZUSATZLICHER VERSICHERUNGSSCHUTZ

Soll die private Rentenversicherung selbst Ihr Problem der Altersarmut
[6sen, konnen sich auf dem Weg dorthin bereits Probleme ergeben.
Daher kann die Rentenversicherung — je nach Anbieter und Tarif — mit
verschiedenen Zusatzversicherungen ,bestiickt” werden. Berufsunfa-
higkeit ist hier als eine der wichtigsten Absicherungen fiir alle Bevdl-
kerungsgruppen zu nennen. Durch das Andocken dieser Absicherung
an einen Rentenvertrag kann entweder der Zahlbeitrag (ggf. auch mit
Dynamisierung) oder zusétzlich auch eine monatliche Berufsunfahig-
keitsrente als Einkommensersatz abgesichert werden. Einige Anbieter
bieten inzwischen auch Pflegeoptionen an, die den Abschluss einer
privaten Pflegeerganzung ohne Gesundheitspriifung ermdglichen,
wenn der Rentenvertrag auslauft.

BURGERGELD-SICHER

Die staatlich geforderten Formen der Altersvorsorge sind automatisch
auch gegen Pfandung durch Gldubiger oder die Verwertung bei Blir-
gergeld-Bezug geschiitzt. Dank des neuen Biirgergeld-Gesetzes sind
nun auch private Versicherungsvertrage, die der Altersvorsorge die-
nen, vollstandig von der Vermdgensberticksichtigung ausgenommen.
Nach den beim Hartz IV geltenden Regeln war es notwendig, einen
Verwertungsausschluss fiir die entsprechenden Vertrage zu vereinba-
ren. Diese Regelung wurde gestrichen.
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ALTGEDIENTER TAUSENDSASSA

Zu Beginn dieser Broschire stand noch die Frage im Raum, wes-
halb Sie eine private Rentenversicherung abschlieBen sollten. Nun am
Ende der Broschiire sollte die Frage lauten: ,Weshalb sollte ich etwas
anderes abschlieBen?”. Eine bessere Kombination aus Sicherheit, Er-
trag, Steuervorteil und Flexibilitdt werden Sie am Markt nicht finden
konnen. Die private Rentenversicherung begleitete bereits Millionen
von Kunden dabei, unbeschadet durch diverse Krisen zu kommen. Sie
ist in allen Lebenslagen fiir Sie da und Iasst Sie nicht im Stich. Daher
glauben wir, dass die private Rentenversicherung auch fiir Sie eine
gute Losung darstellen kann.

Dieses Druckstiick dient nur der vorldufigen Information und ist eine unverbindliche Orientierungshilfe. Weder die VEMA eG noch der genannte Versicherungsmakler ibernehmen eine Gewahr fiir die Voll-
standigkeit, Richtigkeit und Aktualitdt der Informationen. Diese Sparteninformation dient ausschlieBlich der allgemeinen Information (iber eine Versicherung und mdgliche Leistungs- und Schadensfélle.
Bildquellen in Reihenfolge: Urheber: Ljupco Smokovski, Fotolia #57652422 | Urheber: Robert Kneschke, Fotolia #61868560 | Urheber: underdogstudios, Fotolia #53014001 | Urheber: thel, Fotolia #41342599 |
Urheber: xavier gallego morel, Fotolia #55747203 | Urheber: WavebreakmediaMicro, Fotolia #63887373 | Urheber: dolgachov, Clipdealer #A54786896
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Frau Nagy hat mich auf sehr freundliche und offene Art und Weise zum Thema private Krankenversicherung beraten. Ich

SEHR GUT hatte Giberhaupt nicht das Gefiihl, dass sie mir etwas verkaufen mochte, sondern dass sie mir ehrlich die Vor- und Nachteile
der Versicherungen zeigt, damit ich eine informiere Entscheidung treffen kann. Vielen Dank!

Herr Krause hat uns im Erstgesprach sehr kompetent beraten, ist auf unsere personliche Situation eingegangen und hat uns

verschiedene Moglichkeiten aufgezeigt, wie wir mit den bestehenden Vertragen umgehen kénnen.

¥ SEHRGUT

Christina 5z.
\/ Dennis hat sich richtig viel Zeit genommen fiir die BU-Beratung, ist auf meine Situation eingegangen und hat alles super
SEHR GUT verstdndlich erklart. Man merkt, dass er viel Erfahrung hat und genau weil3, wie man komplexe Themen greifbar macht. Die
perfekte Mischung aus Fachwissen und persdnlicher Beratung — so sollte Versicherungsberatung sein! R
Erfahrungsbericht & Bewertung zu: EAG )
\/ Wie hat Ihnen das Beratungsgesprach gefallen? SSRS ATy °

09.04.2025 | Anonym

@ Sichere Entscheidungen brauchen gute Beratung.

Du hast jetzt die Infos — aber was zahlt, ist das, was du draus machst. Und genau da kommen wir
ins Spiel.

Unabhéngig. Personlich. Von echten Spezialisten.
Uber 700 -Bewertungen zeigen: Unsere Beratung wirkt.

Jetzt kostenlose Onlineberatung sichern:
Hier Termin buchen — ganz einfach & unverbindlich

Mach den nachsten Schritt — fiir deine finanzielle Klarheit und Sicherheit.

Wir freuen uns darauf, Dich auf deinem Weg zu einer sicheren und erfolgreichen finanziellen
Zukunft zu begleiten. ;

Herzliche GruBe

DER FINANZPLANER

R AKADENIKER

Der Fairsicherungsladen GmbH und Bernd Krause sind u.a. bekannt aus:

AssCompact pEcTEN @ IHBM@ESS]  Provenbeet S



https://finanzen-fairstehen.de/dein-finanz-gamechanger-der-finanzplaner-fuer-akademiker/
https://derfairsicherungsladen.de/kostenlose-onlineberatung/
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DARUM VERSICHERUNGSMAKLER

Der feine Unterschied zwischen bedarfsorientierter Beratung und Produktverkauf

Der Fairsicherungsladen GmbH
Waldstr. 65 | 76133 Karlsruhe

Tel.: 0721/35 83 69 | Fax: 0721/35 83 76
hallo@fair-ka.de | https://derfairsicherungsladen.de

Weitere Informationen unter
Stand: 02/2025 https://landingpage.vema-eg.de/?m=fairsicherungsladen-versicherungsmakler&p=versicherungsmakler
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DAS SOLLTEN SIE WISSEN

ABSICHERUNG: EIN MENSCHLICHES GRUNDBEDURFNIS

Ein Gliick, dass es Versicherungen gibt!

Schon seit Urzeiten ist es ein Bedirfnis der Menschen, sich vor Risi- zielle Schieflage gerat und es weiter gehen kann. Damit erfiillen Versi-
ken zu schiitzen. Die Zeiten haben sich gedndert und damit auch die cherungen eine ungemein wichtigen Funktion in unserer Gesellschaft.
Risiken, denen wir und unser Hab und Durch sie wird ein Schicksalsschlag,
Gut ausgesetzt sind — das Bedirfnis ‘ an dem der Einzelne evtl. zerbro-
ist geblieben und Versicherungen chen ware, von der Gemeinschaft
helfen. Natlrlich kann eine Versiche- der Versicherten aufgefangen. In
rung nicht verhindern, dass lhr Haus Deutschland kommt es jahrlich al-
abbrennt. Sie kann lhnen aber die lein im Bereich der Haftpflicht- und
ndtigen Kapitalmittel zur Verfugung Sachversicherungen zu rund 25 Mio.
stellen, damit Sie die Reste des Alten versicherten  Schadensereignissen.
durch einen Neubau ersetzen konnen. Die Schadenzahlungen hierflir be-
Eine Versicherung kann Ihnen ein Er- tragen regelméBig deutlich dber 50
satzeinkommen zahlen, wenn Sie zu Mrd. Euro pro Jahr. Das ist sehr viel
krank werden, um weiterhin lhrem Geld, das den Geschadigten sonst
Beruf nachkommen zu kénnen. Auch  wohl gefehlt hétte. Versicherungen

eine optimale Gesundheitsvorsorge kann mit einer Versicherung dar- mogen auf den ersten Blick langweilig sein oder auch schwer ver-
gestellt werden. Versicherungen bieten Ihnen heute vor allem solide sténdlich — ohne sie waren wir alle auf uns alleine gestellt und das
Planungssicherheit, damit Ihr Leben durch ein Unglick nicht in finan- fande gewiss nicht immer ein Happy End.

ORIENTIERUNG IST ANGESAGT

Welche Versicherungsldsung ist fiir Sie die beste?

Frither war es nicht immer mdglich, sich durch Versicherungen vor
Risiken zu schiitzen. Oft gab es einfach keine entsprechenden Ange-
bote. Heute haben wir dagegen die Qual der Wahl, denn versichern
kann man sich gegen fast alles — und das auch noch bei verschiede-
nen Anbietern.

Wie eine erfolgreiche Seereise von den Fahigkeiten des Navigators
abhéngt, navigiert Sie der erfahrene Versicherungsmakler zielsicher
durch den Nebel der Angebote.

Als Laie ist es nahezu unmdglich, den Uberblick zu behalten und die
jeweils am besten geeigneten Versicherungsprodukte zu identifizie-
ren.

Stand: 02/2025
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CHECKLISTE — WAS GUTE BERATER AUSZEICHNET

Uns ist an einer dauerhaft erfolgreichen Zusammenarbeit gelegen und
wir sind {berzeugt, dass Kunde und Berater zusammenpassen miis-
sen. Deshalb sollen Sie sich auch schon im Vorfeld ein klares Bild von
unserer Arbeitsweise machen kénnen. Wir reden Klartext, und diese
Checkliste soll Ihnen bei der Entscheidung fiir einen Versicherungs-
makler helfen.

Gebundene und freie Vermittler

Grundsétzlich ist zwischen gebundenen und freien Vermittlern zu
unterscheiden. Je mehr Produkte von verschiedenen Anbietern der
Vermittler im Portfolio hat, umso vielfaltiger sind seine Moglichkeiten.

Versicherungsvertreter

Die Versicherungsvertreter sind die hdufigsten Vermittler in Deutsch-
land. In der Regel sind sie fiir nur ein Unternehmen als selbststandige
Einfirmenvertreter tétig. Allerdings bedeutet selbststandig nicht un-
abhéngig. Denn fast immer stehen dem Vertreter ausschlieBlich die
Produkte seines Hauses zur Verfiigung. Es ist aber unwahrscheinlich,
dass ein einziges Unternehmen (iber alle Bereiche hinweg die fiir Sie
optimalen Losungen anbieten kann. Zudem sind die Vertreter haufig
an Vertriebsplane gebunden, d. h. sie missen bestimmte Produkte
in ausreichender Anzahl verkaufen, egal ob es flr die Kunden ,Sinn*
ergibt oder nicht. Der Versicherungsvertreter erhalt von seinem Un-
ternehmen meist nur ein geringes monatliches Fixum. Daher ist er
auf die Provisionen fiir die Vermittlung von Versicherungsprodukten
angewiesen.

Seltener sind die Mehrfirmenvertreter. Sie haben Vertrdge mit meh-
reren Versicherungsunternehmen. Diese Vermittler konnen zwar auf
eine groBere Produktpalette zurtickgreifen, sind aber dennoch nicht
unabhéngig, da die Versicherer auch gegentiber den Mehrfachagen-
ten weisungsbefugt sind.

Stand: 02/2025

Ein guter Vermittler:

e berat Sie umfassend

e informiert Sie (iber seinen Vermittlerstatus

e weist seine Qualifikationen nach

e trennt zwischen Analyse und Eindeckung

e erfasst systematisch alle Daten und Fakten

e vergleicht unterschiedliche Produkte flir Sie

e stellt Losungen und Konzepte auf Ihre Ziele und Wiinsche ab

e erstellt individuelle Angebote

e optimiert lhre Vertrage systematisch

e ynterstiltzt in der Korrespondenz mit dem Anbieter

e filhrt ein Wiedervorlagesystem und erinnert Sie an wichtige
Termine

e hilft bei der Schadenabwicklung

Versicherung A

Vertreter A

Versicherung B

Vertreter B

. Versicherung C
Vertreter C
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Strukturvertriebe

Die Mitarbeiter eines Strukturvertriebes sind in ein streng hierar-
chisch organisiertes Netzwerk eingebunden. Gerne bezeichnen sich
diese als , Allfinanzberatung®, ,Finanzoptimierer* etc. Die Provisionen
werden anhand vorgegebener Schilissel in der Struktur aufgeteilt.
Die Vertreter sind oftmals an strenge Verkaufsvorgaben gebunden
und miissen bestimmte Umsatzziele erreichen. Je niedriger der Mit-
arbeiter in der Hierarchie der Organisation steht, desto kleiner ist sein
Anteil an der Provision. Daraus folgt ein hoher Verkaufsdruck fir
Produkte, die nicht unbedingt hundertprozentig auf die Bedtrfnisse
der Kunden ausgerichtet sind.

Versicherungsmakler

Der Versicherungsmakler ist freier Unternehmer und hinsichtlich der
Versicherungsgesellschaften ungebunden. Er ist kein Vertreter oder
Beauftragter einer Gesellschaft, hat also keinen Dienst- oder Ver-
mittlervertrag. Ein Versicherungsmakler hat Kooperationsvertrdge
mit vielen verschiedenen Gesellschaften. Um die fiir Sie passende
Versicherungslosung zu finden, steht dem Makler also nahezu der
gesamte Versicherungsmarkt zur Verfligung. Fir seine Beratungs-
und Vermittlungstatigkeit erhélt er eine Courtage von den Versiche-
rungsunternehmen. Anders als alle anderen Vermittler steht der Ma-
Kler auch rechtlich auf der Seite des Kunden. Nur so kann er dessen
Interessen auch wirklich vertreten.

Stand: 02/2025
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Versicherung Versicherung Versicherung
A C

Hierarchie-
stufe 1

Stufe Stufe Stufe Stufe Stufe Stufe Stufe Stufe
4 4 4 4 4 4 4 4

Versicherung A

Versicherung B

Versicherungs-
makler

Versicherung C

Versicherung D

Versicherung E
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WIE VERSICHERUNGSMAKLER ARBEITEN
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Um unserer Verantwortung gegentiber Gewerbe- und Privatkunden
gerecht werden zu konnen, halten wir uns (iber das Marktgeschehen
auf dem Laufenden. Dieser Marktiiberblick ermdglicht es uns, aus
dem breiten Angebot und der komplexen Produktlandschaft auf Ihre
Bedirfnisse zugeschnittene Losungen zu erarbeiten.

Unser Uberblick — Ihr Nutzen

Unsere Qualitatsphilosophie

Wir pflegen langjahrige Geschéftspartnerschaften mit Kunden und
Versicherern, die unsere Arbeit schatzen. Dabei setzen wir auf aus-
gereifte und schliissige Konzepte, denn flir uns stehen dauerhafter
Nutzen und Kundenzufriedenheit im Vordergrund.

Als VEMA-Partner nutzen wir fir unsere Arbeit das Dienstleistungsan-
gebot der Versicherungsmakler Genossenschaft eG. Die VEMA eG ist
ein Zusammenschluss von tausenden Qualitdtsmaklern im gesamten
Bundesgebiet. Nur Versicherungsmakler, die strenge Qualitatskriterien
erfiillen, werden in diesen Maklerverbund aufgenommen. Diese Vor-
aussetzungen garantieren hohe Qualifikation und Beratungsqualitat.

Uber die VEMA eG werden die Interessen der Makler gebiindelt. So

konnen ber die Genossenschaft wesentlich bessere Produkte ver-
handelt werden, als es dem einzelnen Makler mdglich ist.

Stand: 02/2025

Auswabhl des Versicherers

Wir berticksichtigen eine hinreichende Anzahl von Versicherungsun-
ternehmen, um ein geeignetes Produkt empfehlen zu kénnen.

Auswahlkriterien fiir Versicherer:

e st in Deutschland zugelassen und unterliegt der nationalen Fi-
nanzaufsicht durch die Bundesanstalt fiir Finanzdienstleistungs-
aufsicht (BaFin)

e stellt auf den Bedarf von Versicherungsmaklern abgestimmte In-
formationen, Arbeitsmittel, Geschéftsabldufe und Ansprechpart-
ner zur Verfligung

e verglitet die Ubliche Courtage flir die Vermittiung von Versiche-
rungsvertragen

Guter Rat ist nie umsonst

Entscheidungen von groBer Reichweite, wie z. B. die eigene Alters-
vorsorge oder die fachlich korrekte Absicherung Ihrer Sachwerte und
Haftungsproblematiken, sollten auf einer verldsslichen Konzeption
fuBen und professionell begleitet werden. Deshalb leisten wir umfas-
sende Vorarbeiten, noch bevor die erste Entscheidung féllt. Selbst-
verstandlich entstehen dabei auch Kosten. Diese Kosten bezeichnet
man im Fachjargon als Courtagen, die in der Regel bereits in den
Versicherungsbeitrdgen enthalten sind (so wie es auch bei Vertretern
der Fall ist). Obwohl wir umfangreiche zusatzliche Arbeiten fir Sie
durchflihren, entstehen Ihnen keine Mehrkosten, auBer dies wird se-
parat flr bestimmte Dienstleistungen (Servicepauschale oder Hono-
rarberatung) vereinbart.
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DIE BASIS UNSERER KOOPERATION

Maklervollmacht, Datenschutz und Maklerauftrag

Da Versicherungsmakler nicht im Auftrag eines Versicherungsunter-
nehmens tatig sind, erfolgt die Legitimation gegenliber den Versiche-
rern regelméaBig durch eine Maklervollmacht. Hierin wird der Versiche-
rungsmakler bevollmachtigt, den besprochenen Versicherungsschutz
flir seinen Kunden abzuschlieBen und die damit zusammenhéngende
Korrespondenz zu flihren.

Viele Versicherer unterbreiten (insbesondere bei erhohten oder Son-
derrisiken) Offerten nur dann, wenn der Versicherungsmakler Name
und Anschrift des Interessenten sowie alle risikorelevanten Informati-
onen (Vorschdden und -erkrankungen, Geburtsdaten, Versicherungs-
summen, Umsatz) angibt. Informationen zu diesem Thema enthélt

Ihre Mitwirkungspflichten und
unser Merkblatt zum Datenschutz. Obliegenheiten (Auszug):

Der Umfang unserer Dienstleistung ist im Versicherungsmaklervertrag

beschrieben. e die korrekte Information (ber risikorelevante Umsténde bei
Abschluss des Vertrages (insbesondere Vorschaden und -er-
Mitwirkungspflichten und Obliegenheiten krankungen, korrekte Versicherungssummen und die Mitteilung

gefahrerhéhender Umstande)

oo . . " e die Mitteilung von Risikoveranderungen oder gedndertem Be-
Daml.t i (.j.en gewtinschten \/.erswhe.rungsschutz ordm.mgsgemaIB darf nach Vertragsabschluss (z. B. Anderungen des versicherten
vermitteln kdnnen und der Versicherer im Schadensfall die vertragli- Risikos und der Versicherungssummen), damit wir die beste-
che Leistung erbringt, sind wir auf lhre Mitwirkung angewiesen. henden Versicherungsvertrage entsprechend anpassen konnen
e Schadensfélle unverziglich anzuzeigen, den Weisungen des
Versicherers Folge zu leisten und im vertretbaren MaBe zur

Schadensminderung beizutragen

Dieses Druckstiick dient nur der vorldufigen Information und ist eine unverbindliche Orientierungshilfe. Weder die VEMA eG noch der genannte Versicherungsmakler bernehmen eine Gewahr fiir die Voll-
standigkeit, Richtigkeit und Aktualitdt der Informationen. Diese Sparteninformation dient ausschlieBlich der allgemeinen Information (iber eine Versicherung und mdgliche Leistungs- und Schadensfélle.
Bildquellen in Reihenfolge: fizkes | ClipDealer | #B444652376, Jeanette.Dietl | ClipDealer | #869311151, depositedhar | ClipDealer | #B41649459, .shock | ClipDealer | #89568569, Jeanette.Dietl | ClipDealer |
#B69311179, golubovy | ClipDealer | #B271280798
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Finanzberatung oo e
Bewertungen 89 - [IEIEIEIE 4,7 © 89 Bewertungen 1 Stemn

Finanzberater

/ Bewertung abgeben ( Zur Website [7 )
— Hat 100 % seiner negativen Bewertungen
beantwortet

Antwortet meist innerhalb von 1 Woche
Unternehmen auf Trustpilot kénnen keine Belohnungen anbieten oder Geld bezahlen, um Bewertungen zu

bergen.
gerneren So nuizt dieses Unternehmen Trustpilot [

Das sagen Bewerter ©

Sara Siegmund LK Lara K.
9. Mérz 2025 18. Feb. 2025

Ich war sehr positiv von der Beratung
uberrascht. Frau Nagy hat sich viel Zeit

Die Beratung war sehr gut und ausfuhrlich. genommen, war transparent und hat

Die Beraterin hat sich viel Zeit genommen, aufmerksam zugehort, um meine

um alles genau zu erklaren, und alle meine individuellen Umsténde und Bediirfnisse zu
Fragen wurden kompetent beantwortet. Ich verstehen. Viel... Mehr ansehen

habe mich gut aufge... Mehr ansehen

@ Die wichtigsten Entscheidungen fiir lhre Zukunft sollten nicht dem Zufall Giberlassen
werden.

Ob Berufsunfahigkeitsversicherung, private Krankenversicherung oder Ihre individuelle
Vorsorgestrategie:

Mit der richtigen Beratung sichern Sie sich beste Leistungen, niedrige Beitrage und
langfristige Sicherheit.

Uber 700 Top-Bewertungen von zufriedenen Kunden

Echte Spezialisten flur Akademiker, Beamte und Selbststandige
100 % unabhangig, individuell und auf Augenhéhe

Kostenlose Onlineberatung — unkompliziert und personlich

~ Jetzt Beratung anfragen und finanziell auf Nummer sicher gehen:
Hier kostenfreie Onlineberatung vereinbaren

Nutzen Sie Ihre Chance auf eine Beratung, die wirklich den Unterschied macht. Wir freuen
uns darauf, Sie kennenzulernen!

Herzliche GruBe


https://derfairsicherungsladen.de/kostenlose-onlineberatung/
https://www.google.com/search?sca_esv=f6a497ac183af84e&q=fairsicherungsladen+karlsruhe&si=APYL9btvhO6SAb8jF9HqTZMMa7vs_teLnZaEVrJZwRKFIIKjoW1Zad3R3WA9rPJiXTnX_FGXtYMb8x7wY0CB7OeJtc-kDGV4wW0PrfsucjuqM8cwc5-TTbw%3D&uds=ABqPDvxO-EqfPqXvZpfWRRlllA7fkbDQQaNJ8rJ6zAMy5PtrI3o438YFVU8D-kS7U152IS5M5G0n-TFY0XkW4_DQZLcA6YCGNz7yF0ZG9qd3A6chU0ddL6rQ5WRZpu51005hzzMoUFA1&sa=X&ved=2ahUKEwjfwMCUs_WMAxUscfEDHTm2Ly8Q3PALegQIGxAE&biw=1307&bih=682&dpr=1.46
https://de.trustpilot.com/review/derfairsicherungsladen.de

